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KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen7 von 9 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. 
Umfassender RatgeberVon Ein KundeWieder ein erfolgversprechender Titel aus dem Hause Hesse und Schrader, die 
nicht nur eine Vielzahl von Ratgebern herausgebracht haben, sondern auch Praxisseminare und Trainings in Berlin 

http://f3db.com/pub/links.php?id=3821838035


durchfhren.Im Gegensatz zu dem eher schwachen Bchlein "Die 100 hufigsten Fragen im Vorstellungsgesprch" von 
den selben Autoren kann dieser umfassende Ratgeber berzeugen: die Zusammenstellung der Kapitel lt kein Thema 
aus.Es werden die Ausgangspositionen verdeutlicht (Erwartungen auf Arbeitgeber- und Arbeitnehmerseite), das 
Bewerbungsgesprch bis ins kleinste Detail durchgespielt und eine Vielzahl von mglichen Fragen erlutert, was sie 
bezwecken und wie man diesen Fragen am besten begegnet.Die psychologischen Erfahrungen der Autoren sind in das 
Kapitel "Gesprchsfhrung und Gesprchspsychologie" eingegangen, hier werden unter anderem die Neurosen der Chefs 
vorgestellt, Stre-Interview, Krpersprache und vieles mehr. Auch der Anhang ist sehr hilfreich: ein wortwrtliches 
Protokoll eines Vorstellungsgesprch, das sicherlich auch abschlieend etwas zum Schmunzeln beitrgt.Zusammengefat: 
ein kompletter Ratgeber, der keine anderen Bcher mehr notwendig macht! (Dies ist eine .de an der Uni-
Studentenrezension.)11 von 14 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Das kann man sich sparenVon Ein 
KundeMan kann viel von diesem Titel erwarten; leider folgt sehr schnell die Ernchterung, da die Inhalte in jedem 
typischen (kostenlos erhltlichen) Artikel ber die richtige Bewerbung erhalten sind. Da existieren weitaus bessere 
Bcher. Das Geld kann man sich getrost sparen.17 von 22 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. 
Erwartungen wurden nicht erfllt.Von warfairLeider versumen es die Autoren Hesse und Schrader, den Titel auch 
umzusetzen. Von 150 Seiten konnte ich mir glatt 120 schenken, da dort nur das bliche steht. Sehr interessant ist am 
Ende ein "beispielhaftes" Vorstellungsgesprch. Ansonsten ist das Buch viel zu kompakt geraten und man hat ganz 
sicher nicht das Gefhl, ein erfolgreiches Vorstellungsgesprch vor sich zu haben.
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